
RAFAEL DA SILVA 
Bairro: Rua Sairá, Nº 279 – São Paulo – SP 
Telefone (celular e WhatsApp): 11 97289-4517 
E-mail: rafaeldasilva.work@gmail.com 
LinkedIn: https://www.linkedin.com/in/rafaeldasilvawork/ 

OBJETIVO PROFISSIONAL 
Gerente Comercial e Regional 

FORMAÇÃO ACADÊMICA 
Curso: Propaganda e Marketing 
Instituição: Universidade Cidade de São Paulo 
Ano de começo e término: 2015 – 2018 

SÍNTESE DAS QUALIFICAÇÕES 
Profissional com sólida experiência em liderança estratégica, habilidades de 
negociação e inovação empresarial. Ao longo da minha carreira, alcancei diversas 
conquistas, como promoções de cargo, intercâmbio internacional e um MBA 
internacional pela FIAP. Possuo certificações em Futurologia pela PUC, gestão de 
social media e branding pela ESPM, além de gestão da inovação. Sou fluente em 
inglês e tenho nível intermediário em espanhol. Experiência significativa em gestão de 
equipes, comunicação assertiva e gestão horizontal. 

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL 
Governo do Estado de Sergipe 
Data de entrada: Junho de 2024 
Cargo: Gestor de Inovação 
Funções: Responsável por liderar projetos de inovação, promovendo mudanças 
estratégicas e tecnológicas no setor público. 

Vida em Grãos 
Data de entrada: Agosto de 2023 
Data de saída: Maio de 2024 
Cargo: Gerente Comercial 
Funções: Gerenciamento de equipe comercial, desenvolvimento de estratégias de 
vendas e expansão de mercado. 

SUEBI Digital 
Data de entrada: Janeiro de 2021 
Data de saída: Março de 2022 
Cargo: Country Manager Brasil 
Funções: Liderança da operação no Brasil, planejamento estratégico e gerenciamento 
de parcerias. 

Riachuelo 
Data de entrada: Dezembro de 2019 
Data de saída: Dezembro de 2020 
Cargo: Gerente de Novos Negócios 
Funções: Desenvolvimento e implementação de novos projetos de negócios e 
inovação dentro da empresa. 

DGMAX Interactive 
Data de entrada: Janeiro de 2016 
Data de saída: Janeiro de 2019 

https://www.linkedin.com/in/rafaeldasilvawork/


Cargo: Account Manager 
Funções: Gerenciamento de contas, relacionamento com clientes e desenvolvimento 
de estratégias de marketing digital. 

Kwanko 
Data de entrada: Julho de 2012 
Data de saída: Dezembro de 2015 
Cargo: Affiliate Manager e Account Manager 
Funções: Gestão de afiliados, desenvolvimento de campanhas de marketing digital e 
gerenciamento de contas estratégicas. 

Banco IBI 
Data de entrada: Agosto de 2009 
Data de saída: Junho de 2012 
Cargo: Gerente Regional 
Funções: Supervisão de filiais, desenvolvimento de estratégias regionais de vendas e 
liderança de equipes comerciais. 

Banco Crefisa 
Data de entrada: Dezembro de 2007 
Data de saída: Julho de 2009 
Cargo: Gerente Comercial 
Funções: Gerenciamento de equipe de vendas, desenvolvimento de estratégias 
comerciais e expansão de mercado. 

Banco Itaú 
Data de entrada: Dezembro de 2004 
Data de saída: Novembro de 2007 
Cargo: Gerente Regional de Filiais 
Funções: Liderança de múltiplas filiais, promoção de vendas e gerenciamento de 
equipe, com três promoções durante o período. 

IDIOMAS/INFORMÁTICA 
Idiomas: Inglês Fluente, Espanhol Intermediário. 
Cursos: Gestão de Equipe, Comunicação Assertiva, Gestão Horizontal. 

DADOS PESSOAIS 
Idade: 41 anos 
Estado Civil: Solteiro 

 


